Interrogation sur le Cours 2
 
 
 
	1) Vrai ou faux? Un économiste peut calculer le moyen le moins coûteux d’atteindre un objectif si celui-ci est bien défini et que les conséquences peuvent être prévues      
	

	2) Dans un modèle de déploiement d’un vaccin COVID-19, quels compromis sont-ils prévisibles? (Cochez tous ceux qui s’appliquent)      
a) Utiliser l’espace du réfrigérateur pour le vaccin COVID-19 ou le vaccin contre la rougeole      
b) Vacciner les personnes âgées ou des enfants si le vaccin est rare      
c) Dire ou non aux gens la vérité sur les risques et les effets secondaires       
d) Éliminer ou non les aiguilles usagées en toute sécurité      
	

	3) Vrai ou faux? Il est facile de s’entendre largement sur le fait que la minimisation des coûts devrait être le principal objectif d’un système de santé      
	

	4) Des informations asymétriques en matière de santé se produisent dans laquelle des situations suivantes?      
a) Les patients en savent plus sur leurs propres valeurs et croyances en matière de santé que les médecins      
b) Un pharmacien privé connaît le prix d’une pilule et le patient qui paie de sa poche ne le sait pas      
c) Les médecins savent quels aliments ont le meilleur goût que les patients       
d) Les médecins connaissent mieux les prix des pilules que les vendeurs de médicaments      
	

	5) La meilleure raison d’exiger des subventions gouvernementales pour un vaccin COVID-19 est laquelle des propositions suivantes?
a) La hausse des ventes de vaccins augmentera l’emploi      
b) Le producteur de vaccins mène de précieuses recherches scientifiques      
c) Sans subvention, la demande est trop faible pour atteindre le niveau d’immunité collective       
d) Avoir des prix de zéro rend les gens heureux      
	

	6) Vrai ou faux, un bien public est celui où personne ne peut être exclu d’en profiter.
	

	7) Comment arrangerait-on un prix d’un vaccin inférieur à 0$?
a) Après avoir acheté un produit, donnez également de l’argent aux gens      
b) Faire quelque chose de gratuit      
c) Faire en sorte que les gens veulent tellement quelque chose que l’avoir les rend plus heureux que de payer pour cela       
d) Utiliser les bénéfices pour offrir des avantages sociaux      
	

	 
	 

	 
	 


 
 

